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Summary

• With growing economy and Poles benefiting from this growth, 

perception of prices changes - this is also true for pharmaceuticals

• It may seem that purchasing power of patients is being 

underestimated, physicians admit, that they are often surprised to see 

patients agree for certain cost of therapy

• When looking at physicians’ prescription habits we were surprised to 

see that most of them prescribe drugs expensive for patients (>100 

PLN). There are very few physicians who do not prescribe any drug at 

this price level
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Social diagnosis - values

Health is most important to Poles and attributed value increases 

Source: Czapiński, J. (2013). Stan społeczeństwa obywatelskiego. Postawy i relacje społeczne. Diagnoza Społeczna

2013 Warunki i Jakość Życia Polaków - Raport. [Special issue]. Contemporary Economics, 7, 268-274 DOI: 10.5709/ce.1897-9254.108
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Social diagnosis - managing household budget

Share of households, where basic needs are not satisfied, is continuously decreasing, 

at the same time Poles are more often able to make savings
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share of households (%)

Managing household budget (2000-2013)

Source: Czapiński, J. (2013). Stan społeczeństwa obywatelskiego. Postawy i relacje społeczne. Diagnoza Społeczna

2013 Warunki i Jakość Życia Polaków - Raport. [Special issue]. Contemporary Economics, 7, 268-274 DOI: 10.5709/ce.1897-9254.108



Social diagnosis – increasing health expenses

Patients expenses on health increased, but it has not resulted in a significant decrease 

of frequency of giving up health care due to household budget restraints

Source: Czapiński, J. (2013). Stan społeczeństwa obywatelskiego. Postawy i relacje społeczne. Diagnoza Społeczna

2013 Warunki i Jakość Życia Polaków - Raport. [Special issue]. Contemporary Economics, 7, 268-274 DOI: 10.5709/ce.1897-9254.108
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Share of physicians prescribing products above certain 
price for patients

There are few physicians who do not prescribe products with price for patients 

exceeding 100 PLN. Significant part of the physicians prescribes drugs with price for 

patients above 200 PLN.

Source: RECEPTOmetr Sequence, Health Data Management, Q1 2015
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©

Niniejsze opracowanie zostało przygotowane przez firmę Sequence HC Partners 

Sp. z o.o. Sequence HC Partners Sp. z o.o. nie ponosi odpowiedzialności za jakiekolwiek

ewentualne decyzje i ich skutki, jakie zostaną podjęte na podstawie niniejszego opracowania. 

Opracowanie jest chronione prawami autorskimi Sequence HC Partners sp. z o.o. 

i przeznaczone jest wyłącznie do użytku wewnętrznego Klienta (nabywcy).

Klient nie ma prawa przekazywania bądź jakiegokolwiek innego udostępniania

opracowania osobie trzeciej (w tym jego publikacji), jak również nie ma prawa

ujawniania opracowania lub wynikających z niego danych czy informacji.

Powyższe dotyczy zarówno całości, jak i fragmentów opracowania.

Jakiekolwiek cytowanie (w tym w zakresie tzw. dozwolonego użytku) opracowania,

jego fragmentów czy pochodzących z niego danych możliwe jest wyłącznie

po uzyskaniu pisemnej zgody Sequence HC Partners Sp. z o.o.,

wskazującej cel i zakres dozwolonego cytatu.
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